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Una red iberoamericana de escuelas

Dos afios despuss de su creacion,

La formacion de directivos es cada vez mas internacional, En los
iltimos afios muchas escuelas han intensificado sus esfuerzos por
atraer a estudiantes y profesores extranjeros o para legar a acuer-
dos con centros de otros paises. La Alianza Sumag, que reiine ala
espafiola Instituto de Empresa con siete escuelas de América Lat-
na, intenta responder al reto. Lanzada hace un par de afios, el
acuerdo empieza a dar los primeros frutos,

Més de 300 directivos se reunie-
ron entre el 5y el 7 de mayo en At-
lanta{Estados Unidos) para discu-
tir sobre los avances del buen go-
bierno corporativo, servicios finan-
tieros y el tratado de libre comer-
cic de ias Américas (ALCA), entre
otros temas. Y para hacer contac-
tos. Procedentes en buena parte
de Espafia y América Latina, res-
pondian al Namamiento de la
Alianza Sumag, sellada hace dos
afios porla escuela de negocios es-
pafiola Institute de Empresa (IE}
y siete centros latinoamericanos:
Fundacién Getulio Vargas-Ea-
ESP (Brasil), Instituto Tecnoldgi-
co de Monterrey-Egade (México),
INCAE (Costa Rica), Universidad
Catdlica de Chile, Universidad de
San Andrés de Argentina, IESA
de Venezuela y Universidad de
Los Andes de Colombia.

La reunién de Atlanta es uno
de los primeros resultados de ese
acuerdo, que nacié como una pla-
taforma “para aquéllos que quie-
ren aprender a hacer negocics en
la  regién”, explica Santiage
Ifiiguez, futuro decano de} IE. Esa
region de la que habla no sélo es
Espafia y América Latina sino que
intenta abrirse también a Estados
Unidos. El interés creciente por es-
te pais esté en el crigen del acuer-
do, que se firmd en Nueva York,

El periodo de tiempo que ha
transcurrido entre ese evento y la
cumbre de Atlanta “no han sido
dos afios faciles porque es una
construccidn a ocho bandas, entre
escuelas que competimos entre

nosctras”, reconoce el futuro deca-
no de la escuela espaficla. La
unién de las ocho escuelas es mas
ambiciosa que otras acuerdos del
sector y supone la posibilidad de
crear una red de contactos (net-
working)estimada de 100,000 an-
tiguos alumnos de todo el mundo,
muchos en puestos directivos. “Es
su mayor activo”, segtin el decanc
brasilefio, Fernando Miralles,

Los centros que integran Su-
maq tienen mas de 40.000 alum-
nos, 50 masters diferentes, inclui-
dos los tradicicnales MBA (mas-
ter en Administracion de Empre-
§as) y otros curses sectoriales y
funcionales, y 370 programas de
educacidn para directives. Ade-
mas forman a unos 7.000 profe-
sionales en programas desarrolla-
dos a la medida para empresas y
15 cursos de doctorado., Todo ello
en 11 campus diferentes en los que
trabajan 500 profesores.

Desde la firma del acuerdo, la
celaboracitn se ha limitade a con-
tactos, intercambios de profesores
—unos 50~y alumnos —300—y
de précticas administrativas,
“Ahora estamos valorando la posi-
bilidad de desarrollar programas
conjuntos”, algo mas complicado,
explica Esteban Breres, decano
de INCAE,

Laideaes que la alianza funcio-
ne como las que tienen las lineas
aéreas: no es una fusién ni se crea
una empresa para gestionar los
centros sino que éstos se dan servi-
cios unos a otros, de tal forma que
pueden aumentar su oferta sin

la Alianza Sumaq entre ocho escuelas empieza a dar frutos

Los decanos de Tas escuelas que integ;r la Alianza Sumagq.

Los centros suman 50
‘masters’ diferentes.

Su unién les da la

i posibilidad de crear una
& red de 100.000 antiguos
: alummos en el mundo

mayores costes y atraer nuevos
clientes. El gancho para hacerlo,
la marca con la que guiere distin-
guirse Sumnaq para atraer a gran-
des corporaciones, es 1a combina-
cion del estilo de gestién enropeo
¥ latinoamericano. Con esta idea,
empezarorn a trabajar con multina-
cionales espafiolas, y ahora inten-
tan abrir su oferta. Ahf, Estados
Unidos es un mercado claro. De
ahi que decidieran celebrar su pri-
mera cumbre en Atlantay ya pien-
sen en la misma ciudad para la ci-
ta de 2005. La capital del estado
de Georgia ¢s sede de multinacio-
nales como Delta o Coca-Cola, y
ha entrado en la batalla por con-
vertirse en la ciudad que albergue
las oficinas centrales del ALCA.

Sumaq no descarta abrirse a
otras escuelas, si bien hay un
acuerde de ne admitir a nuevos so-
cios por ahora. Nisiquiera de Esta-
dos Unidos, porque algunos de los
firmantes ya tienen acuerdos bila-
terales con escuelas de ese pais. Se-
gin Brenes, “a los directivos esta-
dounidenses les falta el conoci-
miento bisico para manejarse en
econornias emergentes como las
de América Latina” de ahi que la
oferta de Sumagq les resulte atracti-
va. Para el presidente de la alian-
za, el mexicano Jaime Alonso
Montes, se trata de un salto cuali-
tativo que se refleja en que las es-
cuelas, que “han sido proveedores
de alumnos a Estados Unidos,
ahora empiezan a ser receptores”.
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